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Life versicherungen

Zukunft beginnt jetzt

Vorsorge von morgen

www.mylife-leben.de




Nettoversicherungen
Zukunft der Altersvorsorge
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Ihr Vorsorgeziel
Schneller mehr Geld

Ein Grofteil der Versicherungslosungen werden

in Deutschland ausschlieflich tiber sogenannte
Bruttovertrage angeboten. Hierbei wird Kunden-
beratern fir jeden erfolgreichen Abschluss

eines Versicherungsvertrages eine Provision

vom Versicherer ausgezahlt. Fir Sie als Kunde
bedeutet dies allerdings, dass Uber Jahre gezahlte
Versicherungsbetrége ,versteckte” Vermittler-
geblhren enthalten.

Bereits seit 2009 bietet die myLife Lebensversi-
cherung AG dagegen Nettoversicherungen an.

Sie sind vollstandig frei von Provisionen. Kunden
bezahlen den Berater leistungsbezogen mit einem
separaten und individuell vereinbarten Honorar.

Der ,Honorar"“-Finanzberater hat also kein per-
sonliches Interesse, moglichst hohe Provisionen
mit dem Angebot eines Versicherungsprodukts zu
verdienen. Er konzentriert sich auf das, worum es
schliefilich geht: auf Ihre passende Vorsorgeldsung.

Der Vorteil fir myLife-Kunden ist eindeutig:

Mit weniger Kosten belastet kann der Versiche-
rungsvertrag von Anfang an mehr Ertrag erwirt-
schaften.



Nettovorteil
Vergleichen lohnt sich

Kunden erkennen, dass die Hohe der Kosten das
Einzige ist, was sie bei der Auswahl der richtigen
Kapitalanlage beeinflussen konnen. Eine Netto-
versicherung kann durch geringe Kosten schneller
und aufgrund des Zinseszinseffekts viel mehr Geld
erwirtschaften.

Beispiel Bruttopolice | Nettopolice

Summe einge-

setztes Kapital 37.440€ 37.440 €
SUMME der 21.061 € 10.805 €
Kosten

Ablaufleistung 55.766 € 69.395 €
nach Steuern

Unverbindliche Musterberechnung mit 100 € Monatsbeitrag,
30 Jahre Laufzeit und 6 % jahrlicher Wertentwicklung. Auch ein
Honorar wurde bericksichtigt.

Vermeiden Sie Uberflissige Kosten, liberlassen
Sie Ihre Vorsorge nicht dem Zufall und machen
Sie den Vergleich. Vereinbaren Sie gleich heute
ein individuelles Beratungsgesprach.



Klare Vorteile
Mit Nettoversicherungen

... weniger Kosten

= ohne Abschlussprovisionen fur Finanzberater
=>» ohne laufende Provisionen fiir Finanzberater

= ohne Provisionen aus der Fondsanlage (Kickbacks)
= ohne Ausgabeaufschlage

=> geringe laufende Vertragskosten

... mehr Ertrag

= mehr Geld zum Sparen durch weniger Kosten
= mehr Zinseszinseffekt

= mehr Geld wahrend der Laufzeit

= mehr Geld am Ende der Laufzeit
>

mehr Rente



Ihr Finanzberater:

m
Life

OHNE PROVISION
UND VERTRIEBLICHE
ABSCHLUSSKOSTEN

myLife
Lebensversicherung AG

Herzberger Landstrafle 25

37085 Gaottingen Ll

T 05519976-0
E info@mylife-leben.de
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